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EQUIPO VILSA

Nos esforzamos por conseguir
los mejores resultados

Nos esforzamos cada dia con el objetivo de ser una firma lider
en el mercado inmobiliario. Trabajamos para que la profesiona-
lidad de nuestros asesores sea la maxima, reciclandose en sus
conocimientos y en su formacion, actualizando conceptos, y
perfeccionando los servicios que ofrecemos, hace de Vilsa una
empresa puntera en nuestro sector.

:Quién es Vilsa?

Vilsa nace en 1996 y desde entonces ofrecemos un servicio com-
pleto con total garantia y confidencialidad, centrandonos princi-
palmente en la orientacion integral al cliente, trabajando mano a
mano con él para conseguir llevar a buen fin la comercializacidon
de suinmueble.

Con nuestra constancia y disposicion hacia el buen hacer con el
cliente hemos conseguido superar momentos complicados llegando
a trabajar durante este tiempo con mas de 15.000 clientes nacio-
nales e internacionales, formando y reciclando a nuestro equipo
comercial a medida que el mercado requiere mayor profesionali-
dad y conocimiento del sector.

Actualmente contamos con tres oficinas, dos en Arganda del
Rey, y una en Rivas Vaciamadrid, ofreciendo a nuestros clientes
viviendas que se encuentran dentro del mercado con precios
adecuados, calculados al milimetro para tener éxito en la venta
al mayor precio posible, lo que nos hace lideres en la venta de
viviendas en la zona.



Nuestras oficinas

Oficinas centrales = Oficina Arganda

Avenida de Madrid, 134 . Avenida del Ejército, 14 . ’
28500 Arganda del Rey - T 28500 Arganda del Rey e ¥ [y rans
Tel. 91 872 90 00 A ¢ Tel918757575 ’ :

Oficina Rivas

Avda. Pablo Iglesias, 81
28521 Rivas Vaciamadrid
Tel. 91 621 45 45
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Integracion en MLS

Vilsa estd integrada en el Multiple Listing Sevice (Listado Mdltiple
de Inmuebles), inica bolsa inmobiliaria comin nacional de vivien-
das en exclusiva. Cuenta con mas de 500 oficinas y 3.000 agentes
inmobiliarios. Ademas, somos fundadores de AISEM (MLS Sures-
te de Madrid) y perteneciente a AMADEI (Asociacién Madrilefa de
Empresas Inmobiliarias) desde mas de una década.

En nuestra zona

Multitud
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Ventajas para ti

— Masinmobiliarias especialistas en la zona que ofrecen tu vivienda.

— Un sélo interlocutor para la venta de tu propiedad. Tendras
tu propio agente inmobiliario de confianza pero tu propiedad
estara en multitud de agencias.

— Garantia de calidad trabajando con consultores formados para
ofrecerte el mejor servicio.

— Tu propiedad estara a la venta en multitud de agencias con un
solo precio y con idénticas condiciones y caracteristicas.

— Periodo de venta mas rapido al contar con mas profesionales
para comercializar tu vivienda.

— Mayor numero de compradores potenciales.
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Red comercial

Nuestro equipo de consultores profesionales tiene a su disposicion
formacion continua para brindar el mejor servicio acorde a las necesi-
dades, cambios del mercado inmobiliario actual y nuevas normativas.
Contamos con diferentes departamentos para ofrecerte un servicio
integral y de calidad.

Asesoramos y ayudamos a
resolver problemas

— Consultoria inmobiliaria.

— Asesoria juridica: herencias, divorcios, viviendas de proteccion.
— Departamento fiscal y contable.

— Departamento de marketing y ventas.

— Departamento de reformas.

— Departamento financiero Unigest Credit.

— Personal experto en viviendas de proteccion.

Departamento financiero

Sitenemos cliente y no tenemos préstamo, no tenemos venta.
Financiacion sujeta a aprobacion bancaria. UNIGESCREDIT, S.L.,
estd inscrita en el registro estatal de empresas regulado en el ar-
ticulo 3 de la Ley 2/2009 de 31 de marzo.

Contamos con mas de veinte anos de experiencia en financiacion
y tratamos a cada cliente de manera diferente porque cada clien-
te es Unico y cada solucidn es distinta.

Los acuerdos estratégicos con entidades financieras y bancarias
de primer nivel, gracias al volumen de ventas, posibilitan la con-
secucion de condiciones excepcionales para nuestros clientes,
optando por los tipos mas bajos del mercado financiero actual.
iEn el Gltimo ano batimos récord de financiaciones!

Nuestros servicios

Consultoria Asesoria
inmobiliaria juridica
y b
iR 4
| :
Departamento Deparatamento
fiscal y contable financiero
Uniges
Credit
Industrial Madrid
Consulting Inmobiliario

Especialistas en el sector industrial

Departamento
de reformas

Deparatamento de
marketing y ventas
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VALORAMOS
TU VIVIENDA
GRATIS
Y LA VENDEMOS
EN 40 DIAS

¢En qué precio se vende tu casa?

El objetivo principal es medir al milimetro el precio de venta de tu
vivienda para no perder ni un solo euro y conseguir el éxito de la
venta en el menor tiempo posible.

Errores de no poner el precio correcto
alinicio de la venta

— Ayudaras a otros vendedores a vender su vivienda y la tuya
nunca se vendera.

— Perderas posibles compradores interesados.

— Tu propiedad se desgastara en el mercado.

— Tu propiedad tendra problemas con la tasacion.

— Acabaras perdiendo tiempo y dinero. Gastos fijos como: co-
munidad, IBl, desgaste de la vivienda, intereses hipotecarios y
seguro entre otros.

iIMPORTANTE!

Basar el valor de tu | No basar el valor de

Ccasa en. tu casa en:

— Precio de mercado actual. — Lo invertido en ella.

— Competencia delmomento. | — Precio de la nueva vivienda.

- Tipo de financiacion del | — Lo que dicen vecinosy

mercado. conocidos.

— Estado de la vivienda. — Sentimientos personales

— Percepcion del comprador. hacia tu hogar.

— Dinero que necesitas. — Valores de viviendas simila-
res en portales de Internet
como ldealista y Fotocasa.



Prepara tu vivienda
para la venta

Las viviendas preparadas para la venta se venden en la mitad
de tiempo que las que no lo estan.

— Despersonaliza. Retira fotografias y reliquias personales.
— Reordena. Quita muebles que sobran y adornos innecesarios.
— Aromatiza. El olor debe ser agradable, pon ambientadores,
fragancias o velas por ejemplo.
— Adecentar zonas exteriores. Cuidar lo exterior hace incremen- &
tar el valor de lo interior.
— Hazbrillar la casa. Acondiciona para la venta en cuanto a limpieza
y luminosidad, una vivienda debe agradar a todos los sentidos. HOME STAGING
— Repara pequenos desperfectos. Cada detalle importa.
~ ANTES

Te asesoramos y preparamos tu
casa para venderla o alquilarla

mas rapido - HOME STAGING

— Utilizamos técnicas de Home Staging para resaltar los puntos
fuertes y minimizar los puntos débiles de un inmueble.

— No escondemos defectos, simplemente los arreglamos.

— No decoramos la casa, convertimos la vivienda en un sitio
neutro y acogedor en el que la mayoria de los visitantes se
sientan comodos.

Pidenos presupuesto y nuestros profesionales

lo haran por ti DESPLJES
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Canales publicitarios

En Vilsa Grupo Inmobiliario sabemos que podemos trabajar la ven-
ta de tu vivienda desde multiples canales publicitarios y por ello
apostamos con fuerza por abarcar cada uno de ellos.

PANTALLA LED. Contamos con uno de los dispositivos mas nove-
dosos e impactantes donde poder reproducir nuestra cartera de
viviendas de la forma mas visible para el cliente.

VALLAS PUBLICITARIAS Y MONOPOSTE. Estudiamos minuciosa-
mente la geolocalizacion de las mismas para poder llegar al mayor
publico posible.

| '__...-
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VENTA DE NAVES Y PARCELAS

FLYERS. Realizamos campanas zonales de buzoneo de hasta 25.000
unidades impresas de publicidad escrita en formato diptico y AS5.



PRENSA ESCRITA, DIGITAL Y RADIOFONICA. Colaboramos con me-
dios de comunicaciéon de referencia en el sureste de Madrid: Diario
de Rivas, Diario de Arganda y Onda Cero Arganda entre otros.

BLOG INMOBILIARIO donde encontraras noticias, novedades, conse-
jos y asesoramiento sobre el sector inmobiliario, también puedes
acceder desde nuestra web www.vilsa.es

REDES SOCIALES. Nos adaptamos a la evolucion de la sociedad y
por ello estamos presentes y activos en Instagram, Facebook, Twi-
tter y Linkedin, donde conseguimos un gran alcance a clientes po-
tencialmente compradores.

0000006

PAGINA WEB PROPIA. Hecha y adaptada a las necesidades espe-
cificas que le surgen al cliente que quiere comprar o vender una
vivienda. Intuitiva y cuidada estéticamente.

www.vilsa.es

PORTALES INMOBILIARIOS. Por supuesto sin dejar de lado nuestras
herramientas mas importantes. Trabajamos con portales de refe-
rencia como Fotocasa, Idealista, Pisos.com, Yaencontre y Habita-
clia entre otros. En ellos, contratamos paquetes especiales que nos
dan la oportunidad de establecer tu vivienda en las primeras posi-
ciones en la parrilla de venta de inmuebles de la zona. Asimismo,
contamos con servicios profesionales como el tour virtual, donde
un fotografo profesional realiza un recorrido mediante fotografias
y a través del cual el cliente puede moverse e interactuar con tu
vivienda desde cualquier dispositivo moévil. Ademas, contamos con
una recreacion 3D de tu vivienda, tan sélo aportando los planos el
equipo de profesionales dara vida a tu vivienda.

{Cuanto vale mi

casa?
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Nuestra oficina movil

En Vilsa nos hemos propuesto llegar a todos los rincones de
los barrios para encontrar al comprador de tu casa, y nos mo-
vemos para encontrarlos con nuestra oficina movil, totalmente
acondicionada para poder atender las necesidades de nues-
tros clientes en cualquier lugar.”
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Expertos
en vivienda
de proteccion

Las viviendas de proteccion
tienen gran peso en el sec-
tor inmobiliario, y debido a
sus peculiaridades no to-
das son iguales, ni tienen el
mismo precio, requisitos o
caracteristicas. Por ello, te
ofrecemos un servicio to-
talmente especializado en
este tipo de viviendas sin
que tengas que preocuparte
de nada.

WpiLsa
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Nuestro compromiso,
tu tranquilidad

En Vilsa tendras un gestor exclusivo para ti y se encargara de
gestionar:

— Control de las personas que visitan tu vivienda.
Utilizando partes de visita donde se reflejan los datos de los
clientes, visualizando y confirmando mediante presentacion
de DNI la veracidad de los datos. Nos permite conocer en todo
momento quién ha visitado tu vivienda, es tu seguridad.

— Seleccion de compradores.
Filtramos clientes que busquen una vivienda como la tuyay
que ademas tengan capacidad real de compra.
Realizamos un estudio previo de financiacion y analizando el
perfil de cada cliente, podemos llegar a financiar la compra de
la vivienda hasta un 100% del valor de tasacion.

— Gestion del Certificado Energético.
Obligatorio para la venta de tu vivienda.

— Revision de precio periédicamente.
En ocasiones es necesario para completar la venta.

— Informacion regular.
Sobre gestiones realizadas con tu vivienda: informe semanal
de visitas, llamadas, publicidad, seguimiento de contactos,
audiencia en portales.

— Asesoramiento y documentacion de venta.
Reserva, contrato y escrituracién, asesoramiento sobre pago
de impuestos, financiacién, asistencia a firma de escritura y
seguimiento de notaria y registro.
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Exito en ventas

En Vilsa nuestro objetivo es la venta de tu vivienda al mejor precio y en el menor tiempo, por ello
tratamos de continuar creciendo y superarnos a nosotros mismos para ofrecerte nuestra mayor pro-
fesionalidad. La venta de tu inmueble es nuestra satisfaccion.

Arganda - Zona Villares Arganda Zona Perlita Arganda - Zona Hospital
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iEstas son las viviendas de algunos vecinos que ya han vendido con nosotros!
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Documentacion necesaria
para la venta de tu vivienda

Cuando un cliente nos contrata para vender su vi-
vienda, nuestro trabajo es ayudarle en cualquier
tramite que necesite. Estas gestiones van desde
los primeros tramites de documentacion hasta la
firma de Escritura de compraventa ante notario.
Las cuestiones legales generalmente producen
muchos quebraderos de cabeza. Pero, desde Vilsa,
te queremos hacer la vida mas facil, y si quieres
vender tu vivienda nos encargamos al 100 % de
reunir y tramitar toda la documentacién nece-
saria para presentar en notaria y formalizar con
éxito la escritura publica de compraventa.

Documentacion a entregar por parte del propietario
y del comprador

El notario tiene que cerciorarse de la identidad de las partes. Por
eso mismo, son necesarios los siguientes documentos:

Documento Nacional de Identidad (DNI) o permiso de resi-
dencia y en caso de no ser residentes deberan entregar pa-
saporte o la carta de identidad de su pais y un Numero de
Identificacién de Extranjeros (NIE).

Si se asiste a la firma de notaria en representacién de otra
persona hay que aportar el documento acreditativo, con docu-
mento original de poder.

En caso de personas juridicas, el documento de Constitucion
de Sociedad, el nombramiento como apoderado del repre-
sentante y el acta de titularidad real.



Documentacion que tiene que aportar el
propietario

+ Titulo de la propiedad.

« Copia autorizada de la Escritura por la que
adquirio la finca.

« El altimo recibo de contribucién para que
desde la notaria puedan sacar un certificado
en el ayuntamiento acerca de cual es el esta-
do del pago de los recibos de contribucion.

+ Certificado de la comunidad de propietarios
acreditativo para asegurar que no quedan
cuotas pendientes de pagar.

«  Demostrar el pago del ultimo recibo del IBI. El
propietario de la vivienda a 1 de enero tiene
que acreditar que ha pagado el Impuesto de Bienes Inmuebles.
La notaria puede solicitar los cinco ultimos recibos anuales.

+ (Cédula de habitabilidad de la finca.

* Recibos de aguayy luz.

+ Certificado de eficiencia energética.

* Certificado acreditativo de posibles cargas y deudas sobre la
vivienda que repercutan directamente sobre el comprador.

Documentacion que tiene que aportar
el comprador

 Acreditar el medio de pago destinado.

+  Documentacion para la financiacion en caso de
necesitarla (menores de edad, cooperativa, etc..).

+ Documentacién cuando interviene una per-
sona juridica especial (menores de edad,
cooperativa).

* En los dos casos puede variar dependiendo de
las circunstancias particulares de cada uno.
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